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AGENCE NATIONALE POUR L’EMPLOI – TECHGHIL
Cellule Financement des Personnes en Situation de Handicap (PSH) – Deuxième cohorte

ÉLÉMENTS DU PITCH
Sélection finale des bénéficiaires PSH – Formation technique/professionnelle et secondaire (FTP)


	NB:
1. Ce document est à remplir et à fournir aux membres du jury le jour du pitch pour leur faciliter le suivi de votre présentation.
1. Mettez clairement en avant le lien entre votre formation technique/professionnelle et votre projet : c’est un critère important pour le jury.
1. Catégorie : FTP – Fourchette de financement : 70 000 – 250 000 MRU.




1. Identification du candidat

	Nom et prénom
	 
	NNI
	 

	Wilaya de résidence
	 
	Moughataa
	 

	Secteur d’activité déclaré
	 
	Nature du projet (création / extension / reprise)
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2. Présentation du projet
	Nom ou intitulé de votre projet

	 
 

	Quel produit ou service allez-vous proposer ?

	 
 

	Où allez-vous exercer cette activité (wilaya, moughataa, quartier) ?

	 
 

	Pourquoi avez-vous choisi ce projet et ce secteur ? (votre motivation)

	 
 

	Ce projet correspond-il à une filière porteuse de votre wilaya (élevage, agriculture, pêche, artisanat, transformation, numérique...) ? Si oui, laquelle ?

	 
 



Lien entre votre formation technique/professionnelle et le projet
	Diplôme ou spécialité obtenu(e)

	 
 

	En quoi cette formation vous prépare-t-elle concrètement à réussir ce projet ? Avez-vous fait un stage pratique en lien avec le projet ?

	 
 


3. Étude du marché visé
	Marché visé (quartier, moughataa, wilaya) et clientèle estimée (type, nombre approximatif)

	 

 

	Avez-vous des concurrents ? Comment allez-vous vous différencier d’eux (prix, qualité, service, autre) ?

	 
 


	Comment allez-vous vendre et faire connaître votre produit/service ?

	 
 




4. Besoins financiers de départ
	Type de dépense
	Montant (MRU)

	Frais de dossier
	 

	Enseigne et éléments de communication
	 

	Travaux, agencements et aménagements
	 

	Matériels et équipements
	 

	Mobilier et matériel de bureau
	 

	Stock de matières et produits
	 

	Trésorerie de départ
	 

	TOTAL
	 



Comment comptez-vous financer vos besoins de départ ?
	Source
	Montant (MRU)
	%

	Autofinancement
	 
	 

	Subvention Programme PSH
	 
	 

	Autres (préciser)
	 
	 

	Total
	 
	 


Calcul du fonds de roulement de départ (charges mensuelles à couvrir)
Indiquez les charges à couvrir avant que le projet ne génère des recettes suffisantes (durée d’un à trois mois en général).
	Désignation
	Montant mensuel (MRU)
	Durée à couvrir (mois)

	Matières premières / produits
	 
	 

	Loyer et charges locatives
	 
	 

	Autres charges (préciser)
	 
	 

	TOTAL
	 
	 



5. Estimation mensuelle et remboursement
Cette partie est très importante : elle permet au jury de vérifier que le montant de remboursement que vous proposez correspond bien au bénéfice de votre projet.
	Élément
	Montant estimé par mois (MRU)

	Chiffre d’affaires mensuel estimé
	 

	Charges mensuelles estimées
	 

	Bénéfice mensuel estimé
	 

	Montant de remboursement mensuel proposé
	 



	Durée de remboursement souhaitée (2, 3 ou 4 ans) et période de différé souhaitée (3 ou 6 mois)
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