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AGENCE NATIONALE POUR L’EMPLOI – TECHGHIL
Cellule Financement des Personnes en Situation de Handicap (PSH) – Deuxième cohorte

ÉLÉMENTS DU PITCH
Sélection finale des bénéficiaires PSH – Enseignement supérieur (ES)


	NB:
1. Ce document est à remplir et à fournir aux membres du jury le jour du pitch pour leur faciliter le suivi de votre présentation.
1. Compte tenu de votre niveau de qualification, un niveau de rigueur plus élevé est attendu de cette fiche : étude de marché documentée et projections financières chiffrées sur trois ans.
1. Catégorie : Enseignement supérieur – Fourchette de financement : 200 000 – 400 000 MRU.





1. Identification du candidat

	Nom et prénom
	 
	NNI
	 

	Wilaya de résidence
	 
	Moughataa
	 

	Secteur d’activité déclaré
	 
	Nature du projet (création / extension / reprise)
	 


TECHGHIL – PSH Cohorte 2 – Éléments du pitch – Enseignement supérieur (ES)

Page 1 / 2
2. Présentation du projet
	Nom ou intitulé de votre projet

	 
 

	Parcours académique et compétences mobilisées pour ce projet

	 
 


	Nature du projet : création, extension ou reprise ? Justifiez votre choix

	 



	Activités du projet (production, transformation, distribution, commercialisation, prestation de services...) : décrivez précisément les étapes et les tâches

	 



	Pourquoi avez-vous choisi ce projet et ce secteur ? (votre motivation)

	 
 



	Expérience professionnelle (salariée ou indépendante) en lien avec ce domaine

	 


 

	Ce projet correspond-il à une filière porteuse de votre wilaya (élevage, agriculture, pêche, agro-transformation, numérique, mines...) ? Si oui, laquelle ?

	 

 

	Ressources matérielles et humaines nécessaires

	 
 



	Besoins d’accompagnement (financier, gestion, formation complémentaire)

	 





 


3. Étude de marché
	Marché visé (municipalité, moughataa, wilaya, national) : taille du marché et parts de marché visées

	 
 



	Clientèle cible : type, nombre estimé, pouvoir d’achat

	 




 

	Concurrents identifiés et avantage compétitif de votre projet

	 

 




	Stratégie marketing (communication, réseaux sociaux, marketing digital, autre)

	 





 

	Canaux de distribution et stratégie d’entrée sur le marché

	 
 






	Stratégie de développement du projet à moyen terme (1 à 3 ans)

	 






 




4. Étude financière
4.1 Type de dépenses (détail de l’investissement initial)
	Type de dépenses
	Description (Détail)
	Montant (MRU)

	Frais d’établissement
	
	

	Achat fonds de commerce ou parts
	
	

	Droit au bail
	
	

	Caution ou dépôt de garantie
	
	

	Frais de dossier
	
	

	Frais de notaire ou d’avocat
	
	

	Enseigne et éléments de communication
	
	

	Achat immobilier
	
	

	Travaux, agencements et aménagements
	
	

	Matériels et équipements
	
	

	Mobilier et matériel de bureau
	
	

	Stock de matières et produits
	
	

	Trésorerie de départ
	
	

	TOTAL
	
	


Comment comptez-vous financer vos besoins de départ ?
	Source
	Montant (MRU)
	%

	Autofinancement
	 
	 

	Subvention Programme PSH
	 
	 

	Autres (préciser)
	 
	 

	Total
	 
	 


4.2 Investissements (synthèse comptable)
Ce tableau reprend en synthèse comptable les montants détaillés dans le tableau 4.1 (immobilisations, stocks, trésorerie).
	Type de dépenses
	Montant (MRU)

	Immobilisations incorporelles
	 

	Immobilisations corporelles
	 

	Immobilisations financières
	 

	Stocks de matières et produits
	 

	Trésorerie de départ (cash)
	 

	Total des actifs
	 


4.3 Salaires et charges sociales (le cas échéant)
	Désignation
	Année 1 (MRU)
	Année 2 (MRU)
	Année 3 (MRU)

	Salaire(s) du/des employé(s)
	 
	 
	 

	Charges sociales
	 
	 
	 

	Total
	 
	 
	 


4.4 Calcul du fonds de roulement de départ
Indiquez les charges à couvrir avant que le projet ne génère des recettes suffisantes.
	Désignation
	Qté
	Prix unitaire (MRU)
	Prix total (MRU)
	Durée à couvrir (mois)

	Matières premières
	 
	 
	 
	 

	Produits intermédiaires
	 
	 
	 
	 

	Salaires / rémunérations
	 
	 
	 
	 

	Loyers et charges locatives
	 
	 
	 
	 

	Autres charges
	 
	 
	 
	 

	TOTAL
	 
	 
	 
	 




4.5 Rentabilité prévisionnelle (sur 3 ans)
	Libellé
	1ère année (MRU)
	2ème année (MRU)
	3ème année (MRU)

	Chiffre d’affaires brut
	 
	 
	 

	Total des charges
	 
	 
	 

	Résultat brut
	 
	 
	 



5. Estimation mensuelle et remboursement
Cette partie est très importante : elle permet au jury de vérifier que le montant de remboursement que vous proposez correspond bien au bénéfice mensuel attendu figurant dans le tableau ci-dessus.
	Élément
	Montant estimé par mois (MRU)

	Chiffre d’affaires mensuel estimé (année 1)
	 

	Charges mensuelles estimées (année 1)
	 

	Bénéfice mensuel estimé
	 

	Montant de remboursement mensuel proposé
	 




	Durée de remboursement souhaitée (2, 3 ou 4 ans) et période de différé souhaitée (3 ou 6 mois), avec justification
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